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ÉCRIRE LE BUT ICI:

MODÈLES DE REVENUS

PARTIES PRENANTES ACTIONS

ATT

1. Parties prenantes 6. Actions

2. Estimation 3. Confiance 4. Estimation 5. Confiance

Att=attitude Inf=influence E=estimation C=confiance

E C E C

 INF

Utilisez les différents codes pour remplir les colonnes:

Attitude

Estimation: 
++   fortement en faveur

 +    faiblement en faveur

 o    indifférent ou indécis

 -    faiblement opposé

--   fortement opposé

Confiance:
     pour totalement confiant

  ?      pour raisonnablement confiant (peut-être des 

     informations manquantes, ou des doutes quant à 

     l’interprétation)

 ??     pour une estimation éclairée

???    pour une estimation au hasard ou une pure fantaisie

Influence

Estimation: 
Un code à 3 catégories suffit généralement

 H    élevée: cette personne ou ce groupe a le droit de veto, 

   formellement ou de manière informelle

 M   moyenne: vous pourriez probablement atteindre vos objectifs 

  face à l’opposition de cette personne ou de ce groupe, mais pas 

  facilement 

 L    faible: cette personne ne peut guère influer les résultats de vos 

  actions prévues

Confiance:
     pour totalement confiant

  ?      pour raisonnablement confiant (peut-être des 

     informations manquantes, ou des doutes quant à 

     l’interprétation)

 ??     pour une estimation éclairée

???    pour une estimation au hasard ou une pure fantaisie
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